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Motivatia si importanta cercetarii in contextul actual

Intr-o era in care economia globali este supusa unor schimbari rapide si adanci, analiza
aspectelor economice si financiare ale contractelor capatd o importantd deosebitd. Motivatia
din spatele acestei cercetdri provine din recunoasterea faptului cd contractele joaca un rol
fundamental in structurarea si reglementarea tranzactiilor economice si financiare la nivel
mondial. Cu toate acestea, pe masurd ce mediul economic si juridic evolueaza, apar noi
provocdri si oportunititi Tn ceea ce priveste interpretarea, implementarea si aplicarea
contractelor 1n diverse contexte si industrii.

Importanta acestui domeniu de cercetare este amplificatd de complexitatea si
diversitatea tranzactiilor economice si financiare in care sunt implicate contractele. De la
tranzactii comerciale obisnuite pand la contracte complexe de investitii si finantare,
contractele reglementeaza relatiile dintre partile implicate si stabilesc termenii si conditiile
care guverneaza aceste tranzactii. Intr-o lume interconectata si globalizatd, in care capitalul,
bunurile si serviciile circula rapid si fard limite, este esential s intelegem modul in care
contractele influenteaza distributia resurselor, cresterea economica si stabilitatea financiara.

De asemenea, impactul social al contractelor nu poate fi subestimat. Contractele de
muncd, de exemplu, nu numai cd reglementeaza relatiile dintre angajatori si angajati, ci si
influenteaza veniturile, conditiile de munca si nivelurile de trai ale indivizilor si familiilor. In
plus, contractele publice si achizitiile guvernamentale pot avea un impact semnificativ asupra
infrastructurii, serviciilor publice si alocarii resurselor publice.

In lumina acestor considerente, investigarea aspectelor economice si financiare ale
contractelor devine esentiald pentru dezvoltarea unei intelegeri mai profunde a modului in
care acestea influenteazd economia, societatea si bundstarea umana in ansamblu. Aceasta
cercetare poate servi drept fundament pentru elaborarea unor politici si reglementari mai
eficiente Tn domeniul contractual, avand ca scop promovarea unei cresteri economice
durabile, echitabile si incluzive. Prin urmare, este crucial sd continudm sa exploram si sa
analizam rolul si impactul contractelor in contextul actual, abordand provocdrile si

oportunitatile intr-un mod cuprinzator si interdisciplinar.



Intentiile si obiectivele studiului

In cadrul acestei cercetdri, ne propunem si investigm in profunzime aspectele
economice si financiare ale contractelor, avand in vedere diversitatea si complexitatea
tranzactiilor in care acestea sunt implicate. Prin analiza detaliatd a contractelor din diferite
contexte si industrii, ne-am stabilit cateva obiective cheie:

Intelegerea Profundid a Rolului Contractelor: Primul obiectiv al studiului este si
dezvoltdm o intelegere profunda a rolului si functiei contractelor in economia contemporana.
Ne propunem sa examindm modul in care contractele sunt utilizate pentru a reglementa
tranzactiile economice si financiare, stabilind obligatiile si drepturile partilor implicate si
gestionand riscurile asociate acestora.

Explorarea Diversitdtii Contractelor: Un alt obiectiv al cercetdrii noastre este sa
exploram diversitatea contractelor in diferite domenii si industrii. Ne dorim sa identificim
tipurile de contracte utilizate in diferite contexte, precum si caracteristicile distinctive ale
acestora. Vom analiza variatiile 1n structura, continutul si termenii contractelor n functie de
specificul tranzactiilor si de nevoile partilor implicate.

Evaluarea Impactului Social si Economic al Contractelor: Un aspect crucial al studiului
nostru este evaluarea impactului social si economic al contractelor asupra diferitelor parti
interesate, inclusiv intreprinderi, angajati, consumatori si comunitdti. Ne propunem sa
analizam modul in care contractele afecteaza distributia resurselor, performanta
intreprinderilor si bundstarea sociald in ansamblu.

Identificarea Provocarilor si Oportunititilor: In plus, ne-am propus si identificim
provocdrile si oportunitdtile asociate cu utilizarea contractelor intr-un mediu economic si
juridic in continud schimbare. Vom analiza riscurile si incertitudinile asociate cu
interpretarea, implementarea si aplicarea contractelor, precum si posibilele solutii si strategii
pentru abordarea acestora.

Elaborarea Recomandarilor pentru Politici si Practici: In final, unul dintre obiectivele
noastre este sd elabordm recomandari pentru politici si practici In domeniul contractual, cu
scopul de a imbunatati eficienta si eficacitatea tranzactiilor economice si financiare si de a
promova o dezvoltare economica durabila si echitabila.

Prin atingerea acestor obiective, ne propunem sa aducem o contributie semnificativa la
intelegerea si gestionarea mai eficientd a contractelor in contextul actual, abordand

provocdrile si oportunitdtile acestora intr-un mod cuprinzator si interdisciplinar.



Modalititile de investigare stiintifica

Pentru a atinge obiectivele stabilite in aceasta teza, am folosit o varietate de metode de
cercetare stiintificd, adaptate specificului domeniului analizat si necesitatilor de investigare.
[atd metodele de cercetare folosite in cadrul lucrarii mele:

Analiza Documentara: Pentru a intelege contextul si cadrul legal al contractelor in
economie si finante, am efectuat o analizd documentara ampla, consultdnd izvoare juridice,
literatura de specialitate, rapoarte economice si financiare relevante, precum si alte surse
documentare.

Metoda Comparativa: Pentru a evalua diferitele practici si reglementdri in ceea ce
priveste contractele in diverse jurisdictii si industrii, am utilizat metoda comparativd. Am
comparat legislatia, practicile si tendintele din alte tari si regiuni pentru a obtine o perspectiva
mai ampla si pentru a extrage concluzii relevante.

Analiza Interdisciplinard: Deoarece contractele afecteazd o gama largd de aspecte
sociale, economice si juridice, am abordat cercetarea intr-o maniera interdisciplinard. Am
integrat cunostinte si perspective din domenii precum dreptul, economia si sociologia pentru
a obtine o intelegere mai profunda si ampla a subiectului.

Studii de Caz si Analizd Empirica: Pentru a ilustra si a valida argumentele si concluziile
noastre, am efectuat studii de caz si am realizat analize empirice ale unor contracte si
tranzactii specifice. Aceste studii de caz au furnizat exemple concrete si relevante pentru
discutiile teoretice si analitice.

Analiza Statistica: Pentru a evalua tendintele si modelele in ceea ce priveste utilizarea si
efectele contractelor in economie si finante, am folosit analiza statistici. Am procesat si am
interpretat date si cifre relevante pentru a sustine argumentele si concluziile noastre.

Pentru a completa contextul si pentru a obtine o perspectivd mai ampld asupra
subiectului, am inclus si o analiza a evolutiei istorice a contractelor in cadrul cercetarii mele.
Am considerat ca este important sd intelegem modul in care conceptul de contract s-a
dezvoltat de-a lungul timpului si cum au evoluat practicile si reglementarile in acest domeniu.
Prin integrarea unei analize istorice in cadrul cercetdrii mele, am reusit sa evidentiez
continuitatile si discontinuitatile in evolutia conceptului de contract, precum si sa inteleg mai
bine contextul si rddacinile practice si teoretice ale contractelor in economie si societate.
Aceasta perspectiva istorica aduce o valoare adaugatd cercetarii mele, contribuind la o

intelegere mai profunda si mai cuprinzatoare a subiectului.



Prin utilizarea acestor metode de cercetare in mod complementar si integrat, am reusit
sa dezvoltam o analizd cuprinzatoare si riguroasa a aspectelor economice si financiare ale
contractelor, contribuind astfel la intelegerea si gestionarea mai eficientd a acestora in

contextul actual.



Rezumatul studiului efectuat

Teza de doctorat exploreaza dimensiunea economicd si financiara a contractului,
investigdnd importanta analizelor transferului de concepte si metodologii intre institutia
contractului si institutiile economice si financiare. Este recunoscut faptul ca contractele sunt
utilizate Intr-o varietate de tranzactii economice si financiare, stabilind obligatiile si drepturile
partilor implicate, preturile, conditiile de platd si gestionarea riscurilor. Aceste contracte au
un impact semnificativ asupra companiilor, angajatilor si pietelor financiare.

In introducerea lucririi, se analizeazi aparitia si evolutia contractului in contextul
dezvoltarii umane. Momentul distinctiv al separdrii omului de regnul animal si dezvoltarea
conceptului de proprietate privatd sunt identificate ca momente semnificative In evolutia
contractului. De asemenea, se subliniaza cd functia economica si sociald a contractului sunt
anterioare functiei juridice, cu aparitia proprietdtii private marcand inceputul schimbului de
bunuri. Functiile sociald si juridicd a contractului sunt considerate ulterioare functiei
economice, fiind un raspuns natural al nevoilor umane.

Putem specula ca in societdtile preistorice, relatiile sociale si economice ar fi fost
guvernate de acorduri tacite sau intelegeri informale intre membrii comunitatii sau clanurile
lor. De exemplu, ar fi existat probabil intelegeri referitoare la utilizarea comuna a resurselor
naturale, precum terenurile de vanatoare, zonele de colectare a resurselor vegetale sau sursele
de apa. Aceste intelegeri ar fi putut fi transmise oral si ar fi fost respectate In baza normelor si
a increderii sociale.

Mai mult, intr-un sens mai larg, ar putea fi considerate "contracte" intr-o forma
simplificatd in care membrii comunitatii ar fi putut avea intelegeri legate de distribuirea
muncii, partajarea hranei sau asistenta reciproca in situatii de criza.

In concluzie, desi conceptul modern de contract in sens juridic nu ar fi existat in epoca
preistorica, principiile de baza ale colaborarii si intelegerii comunitare ar fi fost fundamentale
pentru coordonarea vietii sociale si economice in acele timpuri. Acestea ar fi avut la baza
norme sociale si incredere n cadrul comunitatii, jucand un rol crucial in organizarea si
supravietuirea acestor societati timpurii.

In esenti, nevoile umane sunt dinamice si istorice, influentate de evolutia tehnologica si
sociald. Comunicarea, transportul, accesul la informatii si alte nevoi s-au transformat de-a

lungul timpului, odata cu inovatiile tehnologice si sociale.



Utilitatea economica, care deriva din satisfacerea nevoilor umane, este esentiala in
contractare. Ea reflecta valoarea si beneficiile oferite de bunuri si servicii in satisfacerea
nevoilor individuale sau colective. Utilitatea este subiectivd si variabila, influentatd de
perceptii si preferinte individuale.

Manifestarea vointei in contractare implicA o combinatie intre intentie si actiune
concretd, fiind reglementatd de legea civila. Libertatea contractuald permite individului sa
decida daca sa intre sau nu intr-un contract si sa stabileasca continutul acestuia.

Astfel, formarea vointei de a contracta este determinatd de necesitatea de a satisface
nevoile umane si de evaluarea utilitatii economice a bunurilor si serviciilor implicate in
procesul contractual.

Privind la evolutia ideii de vointd generatoare de obligatii, constatdm ca jurisconsultii
romani nu s-au preocupat initial de aceastd idee, care a luat nastere in contextul impregnarii
dreptului cu valorile crestine si al succesului individualismului promovat de iusnaturalismul
modern.

Inainte de aceasti transformare, puterea vointei de a da nastere unei obligatii juridice se
baza in principal pe principiul "pacta sunt servanda", care afirma ca acordurile sau contractele
trebuie respectate si indeplinite. Acest principiu subliniaza importanta respectarii cuvantului
dat si a obligatiilor asumate in cadrul unui acord sau contract.

Pe masura ce dreptul a evoluat, s-au dezvoltat si alte principii si concepte legate de
vointd. De exemplu, teoria contractului social, dezvoltata de filozofi precum Rousseau si
Kant, sustine ca indivizii, prin vointa lor autonoma, consimt sd se supuna unor reguli si
norme sociale in beneficiul societatii si al lor propriu.

in psihologie, vointa este considerati un fenomen complex, implicind procese
cognitive, afective si volitive. Procesul de formare a vointei implica reprezentarea scopurilor,
deliberarea asupra dorintelor si motivelor, si, in cele din urma, luarea unei hotarari de actiune.

In ceea ce priveste vointa juridici, aceasta este rezultatul procesului psihologic de
formare a vointei, filnd compusa din consimtamant si cauza (scopul). Consimtdmantul si
motivul determinant sunt elementele esentiale ale vointei juridice, care stau la baza incheierii
unui act juridic.

Astfel, vointa juridicd reprezintd o manifestare complexd a vointei umane in contextul
relatiilor juridice, fiind influentatd de valori morale, sociale si juridice si avand un rol
fundamental in stabilirea si respectarea obligatiilor in cadrul societatii.

Principiul vointei reale in contextul juridic, cunoscut si ca principiul consensualismului,

subliniaza importanta acordului de vointe al partilor in incheierea actelor juridice civile,



prioritard fatd de formularea externi a vointei. In aplicarea acestui principiu, instantele de
judecatd analizeazd circumstantele pentru a determina intentia reald a partilor, ludnd in
considerare mijloacele de probd pertinente, cum ar fi negocierile preliminare sau
comportamentul ulterior. Scopul sdu este protejarea intentiei reale si evitarea abuzurilor sau
interpretarilor eronate.

Legislatia in vigoare consacrd acest principiu, chiar dacd in mod indirect, in
interpretarea contractelor si in privinta simulatiei, punand accent pe vointa concordantd a
partilor. Structura principiului include un element intern (psihologic), reprezentand intentia
reald a persoanei, si unul extern (social), reprezentdnd manifestarea acestei vointe. Validitatea
si eficacitatea vointei juridice necesitd concordanta intre aceste doua elemente.

Interpretarea vointei juridice poate fi simpla atunci cand cele doua elemente coincid, dar
pot aparea discrepante 1n situatii exceptionale, cum ar fi cazurile de eroare sau influente
externe. In astfel de cazuri, instantele de judecatd intervin pentru a determina intentia reala a
partilor. Existd doud abordari fundamentale in rezolvarea conflictelor intre vointe: conceptia
subiectiva, care acorda prioritate vointei interne, si cea obiectiva, care acorda prioritate
vointei declarate.

Notiunea de consimtdmant se referd la exprimarea publica a intentiei de a incheia un
acord juridic civil, fiind un element al vointei juridice aldturi de cauza. Exista doua intelesuri
ale acestui termen, care pot include manifestarea unilaterald a vointei sau acordul de vointa
intre parti. Modalitatile de manifestare a consimtdmantului sunt reglementate de lege si pot fi
exprimate verbal, in scris sau prin comportament, atat direct cat si tacit. Tacerea poate
constitui consimtamant doar In anumite circumstante prevdzute de lege sau convenite de
parti.

Conform articolului 1204 din Codul Civil, pentru a fi considerat valabil, un
consimtdmant trebuie sd Indeplineasca trei conditii esentiale: sa fie dat In cunostinta de cauza,
sa fie serios si sd fie liber. Discernamantul este crucial In formarea acestui consimtdmant,
fiind necesar pentru o intelegere completa a efectelor juridice ale actiunilor. Capacitatea de
exercitiu si discernamantul sunt interconectate, dar se diferentiaza prin natura lor legald si
factuala. Minorii Intre 14 si 18 ani au o capacitate de exercitiu restransa, fiind supusi unor
restrictii si cerintelor de aprobare din partea parintilor sau a tutorelui legal.

Exista doua tipuri de incapacitati in ceea ce priveste consimtdmantul: cele legale si cele
naturale. Persoanele lipsite de discernamant la momentul exprimarii consimtdmantului pot
duce la nulitatea relativa a actului juridic civil. Validitatea consimtdmantului este, de

asemenea, afectatd de viciile de consimtamant, cum ar fi eroarea, dolul, violenta si leziunea.



Acestea pot conduce la anularea sau nulitatea contractului si pot implica obligatii de
despagubire pentru partea lezata.

Astfel, viciile de consimtdmant au un impact direct asupra dimensiunii economico-
sociale si financiare a contractului, afectand echilibrul si eficienta acestuia. Prin prevenirea si
gestionarea acestor vicii, se promoveaza un mediu contractual mai echitabil si mai eficient
din punct de vedere economic si social.

Banii au avut intotdeauna o importantd cruciald in societatea umana, fiind considerati
un instrument social acceptat pentru masurarea si facilitarea schimburilor economice. Desi nu
sunt in mod direct un contract, banii reprezinta un acord tacit intre membrii unei societéti cu
privire la valoarea lor ca mijloc de schimb. Evolutia banilor, de la troc la monede de argint si
apoi la monedele de hartie si electronice, a fost sustinuta de increderea si acceptarea colectiva
a valorii acestora. Procesul de acceptare a banilor ca mijloc de schimb a fost esential pentru
dezvoltarea comertului si a relatiilor economice. Increderea in simbolurile abstracte, precum
banii, a reprezentat o revolutie mentald care a influentat modul de gandire si comportamentul
uman, deschizand drumul catre economiile moderne si interconectivitatea globald. Pe piata
banilor, operatiunile financiare, cum ar fi creditarea, joacd un rol crucial in stimularea
cresterii economice si in finantarea activitdtilor comerciale si individuale, facilitand accesul la
capital pentru investitii si satisfacerea nevoilor imediate. Contrar unor opinii, contractele de
credit au fost fundamentale in crearea si dezvoltarea marilor economii de piata, lipsa acestora
putind duce la disfunctionalitdti economice si blocaje financiare.

Inaintea incheierii unui contract comercial, atat in cazul exportului, cat si al importului,
activitatile precontractuale joaca un rol crucial in stabilirea cadrului potrivit pentru tranzactii
de succes. In contextul unei economii de piati, aceste activitati variaza in functie de pozitia in
lantul de productie si implica cercetare extinsd, negociere si pregdtire detaliata.

Pentru producatori, acest proces implica analiza pietei externe, dezvoltarea produselor
si strategiilor de promovare, avand ca scop obtinerea unui avantaj competitiv si atragerea
potentialilor parteneri externi. In schimb, importatorii utilizeaza cereri de oferti neutre sau
specificate pentru a identifica si evalua ofertele potrivite, facilitind o competitie echitabila
intre furnizori si obtinerea celor mai bune conditii comerciale.

Cererea de ofertd serveste ca instrument esential de comunicare si negociere intre
cumpdratori si furnizori, furnizdnd informatii detaliate despre nevoile si cerintele
cumpdratorului si initiind dialogul pentru incheierea tranzactiilor comerciale. Prin abordarea
sistematica si bine pregatita a activitatilor precontractuale, atat exportatorii, cat si importatorii

pot asigura un cadru adecvat pentru incheierea contractelor avantajoase si durabile.



In incheierea contractului si clauzele acestuia, respectarea conditiilor de validitate
privind fondul si forma contractului reprezintd aspecte fundamentale. Conform legislatiei
civile in vigoare, pentru a asigura validitatea unui contract, este necesar sda se respecte
conditiile esentiale, printre care se numard capacitatea partilor, consimtdmantul acestora,
obiectul si cauza contractului. Capacitatea partilor este un principiu general, insd exista
exceptii, cum ar fi cazul minorilor sau al persoanelor cu capacitate de exercitiu restransa.
Consimtamantul partilor este esential si poate fi exprimat prin negociere sau acceptarea unei
oferte, iar lipsa sau vicierea acestuia poate duce la nulitatea contractului. Obiectul
contractului trebuie sa fie determinat, licit si posibil din punct de vedere juridic, iar cauza
trebuie sa fie reala, licita si morala.

In ceea ce priveste conditiile de validitate privind forma contractului, acestea se referd
la modalitatea de exprimare a vointei partilor si pot fi scrise sau verbale, in functie de natura
si legislatia specificd a tranzactiei. Forma scrisd este adesea obligatorie pentru anumite tipuri
de contracte, cum ar fi cele imobiliare sau cele de munca, si este esentiala pentru a asigura
claritatea si certitudinea intelegerilor si obligatiilor dintre parti In tranzactiile comerciale
internationale. Respectarea formei contractului este cruciald nu doar pentru validitatea
acestuia, ci si pentru utilizarea sa ca proba In instanta sau In fata autorititilor competente.

Astfel, respectarea atentd a conditiilor de validitate atat in ceea ce priveste fondul, cat si
forma contractului este vitala pentru asigurarea legalitatii, valabilitdtii si executabilitatii
acestuia, fiind necesard pentru protejarea drepturilor si intereselor partilor implicate in
tranzactiile comerciale.

Atunci cand vine vorba de Incheierea unui contract, importanta acordata clauzelor este
cruciald pentru evitarea neintelegerilor si a potentialelor litigii. Redactarea acestora intr-o
forma sistematizata si clara asigura intelegerea comuna a drepturilor si obligatiilor partilor,
contribuind la evitarea ambiguitdtilor si a problemelor pe parcursul executarii contractului.

Subiectii contractuali, fie ei persoane fizice sau juridice, creeaza un raport juridic
contractual prin acordul lor de vointa. Acestia isi asuma anumite drepturi si obligatii, definite
in mod specific in cadrul contractului, iar respectarea acestora este esentiald pentru buna
desfasurare a relatiei comerciale.

In ceea ce priveste comertul international, legea aplicabild poate fi determinati de
criterii precum sediul partilor implicate sau locul incheierii contractului. In lipsa unei legi
uniforme adoptate la nivel international, statele pot avea legislatii proprii referitoare la
vanzdrile internationale, cum ar fi Sale of Goods Act in Regatul Unit sau Indian Sale of

Goods Act in India.



Adoptarea unor legi uniforme, precum Conventia Natiunilor Unite privind Contractele
de Vanzare Internationala de Marfuri (CISG), faciliteaza comertul international prin stabilirea
unor reguli comune si a unei certitudini juridice. Cu toate acestea, nu toate statele au adoptat
astfel de legi, iar in lipsa acestora, partile contractante ar trebui sa clarifice si sa stabileasca in
mod explicit legea aplicabila in contractul lor.

Conditia de livrare este esentiala in stabilirea transferului marfurilor de la vanzator la
cumpardtor, avand repercusiuni juridice si economice semnificative. Transferul proprietatii si
transferul riscurilor sunt doud aspecte distincte, iar Incoterms faciliteaza clarificarea acestor
aspecte, standardizand clauzele contractuale referitoare la livrarea marfurilor.

Incoterms, dezvoltate de Camera Internationald de Comert de la Paris In 1928, au
scopul de a simplifica si standardiza clauzele contractuale referitoare la livrarea marfurilor in
cadrul tranzactiilor internationale. Ele stabilesc responsabilitatile si obligatiile partilor in ceea
ce priveste costurile, riscurile si formalitatile legate de transportul si livrarea bunurilor.
Utilizarea Incoterms oferad flexibilitate si claritate In negocierea si intelegerea contractelor
comerciale.

Regulile Incoterms au evoluat de-a lungul timpului pentru a tine pasul cu schimbarile in
practicile comerciale si 1n transportul international. Versiunea actuald, Incoterms 2020, ofera
11 termeni comerciali standard pentru diverse situatii de livrare. Utilizarea acestora este
optionald, dar odatd convenite in contract, ele devin obligatorii si produc toate efectele
juridice si economice.

Principalele revizuiri ale regulilor Incoterms au avut loc in 1953, 1967, 1976, 1980 si
1990, iar versiunea din 1990 a ramas in vigoare pand in prezent. Aceste revizuiri au urmarit
adaptarea regulilor la schimbarile in practicile comerciale si in transportul international,
reflectand evolutia tehnologica si necesitatile mediului de afaceri.

Regulile Incoterms faciliteazd comunicarea si intelegerea intre parti, clarificand
responsabilitatile si riscurile asociate cu livrarea marfurilor. Ele sunt concepute pentru a oferi
un cadru comun si coerent pentru interpretarea si aplicarea termenilor comerciali
internationali si pentru a evita ambiguitatile si neintelegerile in procesul de livrare a
marfurilor.

Prin intermediul unei analize complexe, se subliniaza rolul strategic al pretului in
contractele comerciale internationale si modul in care acesta poate fi determinat sau ajustat in
functie de diverse variabile si clauze contractuale. Se exploreaza detaliat aspectele legate de
stabilirea pretului Tn mod clar si precis, inclusiv utilizarea clauzelor de protectie impotriva

riscului de pret si a fluctuatiilor valutare. De asemenea, se examineaza evolutia si tendintele



actuale din domeniul comertului international, inclusiv utilizarea altor monede si clauze
contractuale nevalutare pentru a diversifica si proteja tranzactiile impotriva riscurilor. Analiza
subliniaza importanta claritatii si preciziei in stabilirea pretului si a conditiilor de plata in
contractele comerciale internationale, evidentiind necesitatea unei abordari echilibrate si a
unei intelegeri detaliate intre parti pentru a evita disputelor si neintelegerile ulterioare.

Partile convin sd utilizeze pentru decontarile In valuta cursul de schimb al unei banci
comerciale de la data efectudrii operatiunii de decontare, in caz contrar, se aplicd cursul de
schimb comunicat de Banca Nationald a Romaniei sau cursul de schimb publicat de Banca
Centrala Europeana".

Pretul de cumparare este suma de bani ce se plateste pentru a intra in posesia unui bun,
serviciu sau informatie. Acest pret poate fi exprimat in moneda nationald a Romaniei sau in
orice altd valutd. Cel mai adesea, pretul de cumparare este stabilit In mod direct, in momentul
contractdrii, in lei sau in euro. Totusi, existd situatii in care partile convin ca pretul sd fie
stabilit 1n lei, dar sa se foloseascd un curs de schimb valutar la momentul plétii, conform celui
comunicat de BNR, pentru a evita fluctuatiile valutare.

Cumpadratorul are posibilitatea de a negocia pretul cu vanzatorul in functie de diverse
aspecte, cum ar fi calitatea produsului, cantitatea achizitionata, conditiile de plata si de livrare
etc. De asemenea, in cazul in care existd mai multi furnizori care oferd produsul sau serviciul
dorit, cumparatorul poate utiliza ofertele acestora pentru a obtine un pret mai bun de la
vanzatorul selectat.

Pretul de vanzare este suma de bani pentru care se vinde un bun, serviciu sau
informatie. Acest pret poate fi stabilit in mod fix, in avans, sau poate fi negociat in functie de
diferiti factori. De exemplu, in cazul contractelor de vanzare-cumpdrare a unor bunuri sau
servicii pe termen lung, pretul poate fi stabilit in avans pentru a asigura stabilitatea relatiei
comerciale si pentru a preveni fluctuatiile de pret pe parcursul deruldrii contractului.

In concluzie, strategia de preturi in cadrul contractelor este un element crucial al
procesului de negociere si contractare, avand un impact semnificativ asupra rezultatelor
financiare si a relatiilor comerciale dintre parti. Alegerea preturilor potrivite si a unei strategii
de preturi eficiente poate contribui la maximizarea profitului si la consolidarea pozitiei pe
piata a unei firme.

Determinarea preturilor in functie de costuri reprezintd o abordare strategica ce vizeaza
stabilirea preturilor in concordantd cu cheltuielile asociate cu obtinerea bunului sau
serviciului respectiv. Aceastd metodd se fundamenteaza pe principiul fundamental al

acoperirii costurilor si generarii unui profit adecvat pentru efortul si riscul implicat in afacere.



In contextul istoric, in Romania comunistd, Legea nr. 19/1971 a reglementat regimul
preturilor, avand la bazd costurile antecalculate si beneficiul pentru asigurarea reproducerii
largite.

Strategiile de preturi sunt, adesea, fundamentate pe costuri, addugandu-se o marja de
profit. Uneori, firmele folosesc costuri totale fixe, cu marje variabile in functie de fluctuatiile
cererii si ofertei. Pentru contractele de import-export, se utilizeaza strategii de preturi-tinta,
pentru a ajusta preturile in functie de cerintele pietei internationale si a reducerii riscului
asociat fluctuatiilor economice globale.

O alta strategie este orientarea preturilor in functie de cerere, care implica ajustarea
acestora in raport cu comportamentul pietei. In aceasta optica, contractele pot fi influentate de
sondaje de opinie si studii sociale pentru a evalua preturile acceptabile de piatd. De asemenea,
firmele pot ajusta preturile in concordanta cu actiunile concurentilor si cerintele pietei.

Determinarea preturilor in functie de concurenta reprezinta o strategie predominanta in
economiile de piatd, unde firmele ajusteaza preturile pentru a raméane competitive. Aceste
strategii se bazeaza pe monitorizarea si anticiparea actiunilor concurentei, mentinand un
echilibru intre preturi si rentabilitate.

Stabilirea preturilor in functie de calitate implicd pozitionarea produsului pe piatd in
functie de perceptia consumatorilor asupra calititii si a pretului. In perioadele de recesiune
economica, firmele trebuie sa adapteze strategiile pentru a gestiona echilibrul intre calitate si
pret, alegand variantele care corespund cel mai bine obiectivelor si resurselor lor.

In concluzie, determinarea preturilor in contextul afacerilor este un proces complex ce
implica evaluarea costurilor, reactia pietei, competitia si calitatea produselor sau serviciilor.
Alegerea unei strategii adecvate depinde de multiple variabile si necesita o abordare flexibila
si adaptabild la schimbarile de pe piata.

In organizarea si desfisurarea activitatii sale, o companie trebuie si analizeze cantitatea
de produse de fabricat, resursele necesare si procedeele de productie, precum si pretul ideal
pentru maximizarea profitului si identificarea pietei tintd. O cantitate mare de bunuri fabricate
nu garanteaza intotdeauna o crestere a profitului, astfel incat strategiile s-au Indreptat catre
cresterea volumului vanzarilor.

Elaborarea strategiilor de piata si pret implicd stabilirea preturilor, cercetarea conditiilor
de piatd, calcularea costurilor, stabilirea structurii preturilor si prezentarea ofertei prin
publicitate si reclama. O analizd a pietei are drept scop cunoasterea dimensiunilor pietei, a

concurentei si a preturilor pietei.



In Romania, marile companii folosesc bugete mari pentru publicitate si consultantd in
marketing, in timp ce firmele mici si mijlocii adopta strategii mai simple, precum
marketingul online si construirea de relatii personale cu clientii. Pretul poate fi un obstacol
pentru clienti, dar companiile pot folosi strategii precum oferirea de preturi competitive,
transparentd in informatii si oferirea de valoare addugatd pentru a face produsele lor mai
atractive.

Firmele mici si mijlocii din Romania folosesc diverse modalitati pentru a face preturile
mai atractive, inclusiv folosirea etichetelor cu preturi vechi si noi, preturi psihologice,
respectarea pragurilor psihologice si oferte speciale. Aceste strategii sunt adaptate la nevoile
si preferintele clientilor si pot ajuta firmele sa fie competitive pe piata.

Capitolul II exploreaza functia economica si financiard a contractului in context juridic,
evidentiind interventia statului si implicatiile acesteia asupra relatiilor contractuale.
Contractul este fundamentul activitatii economice, iar interventia statului vizeazad protejarea
intereselor sociale si publice. Aceasta poate fi manifestata prin reglementari legale, protectia
consumatorilor, reglementarea pietei si concurentei, protectia mediului inconjurdtor si
garantarea drepturilor fundamentale. In relatiile de munci si comerciale, contractele sunt
cruciale pentru stabilirea drepturilor si obligatiilor reciproce, iar interventia statului este
esentiala pentru echilibrarea puterii si asigurarea unui mediu de afaceri corect. Restructurarea
interna poate fi necesard, dar trebuie gestionata cu atentie pentru a minimiza impactul negativ
asupra angajatilor. Contractul individual de munca, esential din punct de vedere economic si
social, asigurd un cadru pentru relatiile de munca, stabilind drepturi si obligatii pentru ambele
parti. Este un contract sinalagmatic, cu obligatii reciproce si interdependente, fiind oneros si
comutativ, contribuind la echilibrul dintre interesele salariatilor si angajatorilor in cadrul
pietei muncii.

In cadrul relatiilor de munca, consultirile intre angajatori si sindicate sau reprezentantii
salariatilor cu privire la evitarea concedierilor colective reflectd o preocupare pentru aspectul
social al contractului de muncad. Aceste consultari permit exprimarea preocupdrilor
angajatilor si promoveaza dialogul social, contribuind la identificarea unor solutii alternative
pentru minimizarea impactului negativ al concedierilor. Este esential ca angajatorul sa
respecte aceste obligatii legale si sa furnizeze informatii detaliate, inclusiv motivele
concedierii si criteriile de selectie, in timpul perioadei de consultare. Aceste consultari nu
sunt doar un aspect formal, ci reprezintd o modalitate de a proteja drepturile si bundstarea

angajatilor in cadrul relatiei lor de munca.



In plus, exista diferente intre concedierea colectiva si cea individuala, principalul
criteriu fiind numarul salariatilor afectati Intr-un interval de timp dat. Legislatia specifica,
cum ar fi OUG nr. 96 privind protectia maternitatii la locurile de munca, completeaza Codul
Muncii in ceea ce priveste incetarea contractului de muncd In anumite situatii, precum
maternitatea. Aceste prevederi au fost create pentru a asigura protectia si sprijinul angajatilor
in perioade speciale ale vietii lor profesionale.

Astfel, relatia dintre angajator si angajati nu se rezuma doar la aspectele economice, ci
include si preocupari sociale si umane, reflectate in legislatia si practicile care reglementeaza
relatiile de munca. Este important ca toate partile implicate sd respecte aceste reguli si sa
promoveze un mediu de munca echitabil si responsabil.

In contextul economic si social, contractul serveste ca instrument de modelare si
reglementare a relatiilor dintre indivizi si comunitate. Filosoful Jean-Jacques Rousseau
argumenteaza ca omul are drepturi naturale, dar ca acestea trebuie exercitate intr-un mod care
sa asigure bundstarea generald, prin intermediul unui contract social. Astfel, membrii unei
societati isi transferd drepturile individuale cédtre comunitate pentru a asigura protectia si
binele comun.

In cadrul sistemelor politice moderne, parlamentele joacid un rol crucial in luarea
deciziilor si adoptarea politicilor publice. Dreptul de vot reprezintd o modalitate prin care
cetatenii isi exercitd influenta asupra guvernului si isi exprimd preferintele politice,
contribuind astfel la functionarea democratiei.

De asemenea, relatia dintre cetdtean si parlamentar poate fi privita ca un fel de "contract
ideal" bazat pe incredere si responsabilitate reciprocd. Parlamentarii au responsabilitatea de a
actiona in interesul public si de a reprezenta cetatenii in luarea deciziilor politice.

In ceea ce priveste impactul imprevizibilitatii in contextul functiei economice si sociale
a contractelor, se observa cd teoriile juridice si fundamentarile teoretice in jurul notiunii de
contract au evoluat in timp, adaptandu-se la nevoile si schimbarile societatii. Conditiile de
validitate ale contractului, precum si caracterul sau plurilateral, sunt elemente esentiale in
reglementarea relatiilor civile.

Astfel, contractul reprezintd un instrument fundamental in modelarea si reglementarea
relatiilor umane, atit la nivel economic, cat si social, intr-un context in care dialogul,
increderea reciprocd si responsabilitatea sunt esentiale pentru o guvernare eficientd si o
societate echitabila.

Conditiile de validitate a contractelor sunt fundamentale in dreptul comun si sunt

esentiale pentru a asigura existenta si eficacitatea unui contract. Aceste conditii includ



intentia partilor de a crea obligatii juridice reciproce, manifestata prin oferta si acceptare clara
si neechivoci a termenilor si conditiilor contractului. In lipsa unei intentii clare de a forma un
contract, acesta poate fi considerat inexistent. Este important ca partile sa aiba capacitatea
juridica de a incheia un contract si sa fie constiente de obligatiile pe care le asuma. Intentia de
a incheia un contract poate fi exprimata sau implicita, dar trebuie sa fie clara si neechivoca.

In plus, exista anumite tipuri de contracte considerate ilegale, cum ar fi cele care
implica comiterea unei infractiuni sau incilcarea unor principii morale sau legale. In ceea ce
priveste contractele de constructie, existd modele standard precum FIDIC sau LOGIC care
oferd un cadru si proceduri standard pentru Incheierea si gestionarea acestor contracte.

Regulile privind validitatea contractelor si raspunderea partilor au premise si obiective
diverse, asigurand echilibrul intre libertatea contractuald si responsabilitatea partilor. Este
esential ca termenii si conditiile contractuale sa fie clar formulate pentru a evita interpretarile
eronate i pentru a asigura respectarea obligatiilor contractuale.

Nulitatea este un mijloc prevazut de lege pentru a sanctiona Incélcarile conditiilor de
validitate a unui act juridic, avand atat o functie sanctionatorie, cat si una preventiva pentru a
descuraja incheierea de contracte cu vicii de la inceput.

Impreviziunea, ca fenomen juridic, constituie un aspect esential in dreptul civil
contemporan, intervenind atunci cand schimbarile exceptionale din circumstantele
contractuale conduc la o executare excesiv de oneroasa a obligatiilor. Atat Codul Civil, cat si
legislatia specifica, precum Legea privind darea in platd, reglementeazd aceasta institutie,
oferind un cadru legal pentru adaptarea sau chiar incetarea contractului in situatii de acest
gen.

Central in analiza impreviziunii este conceptul de echilibru intre prestatii, care trebuie
sa rezulte din principiul echivalentei acestora. Impreviziunea survine atunci cand interventia
unor factori externi genereaza un dezechilibru semnificativ intre obligatiile contractuale si
devine evidenta necesitatea reechilibrarii acestora pentru mentinerea echitdtii si pastrarea
integritatii contractuale.

Pentru a fi consideratd, impreviziunea trebuie sd indeplineascd anumite conditii.
Acestea includ aparitia unei situatii imprevizibile, care sd producd efecte semnificative asupra
contractului, momentul interventiei acesteia fiind ulterior incheierii contractului. Este
important ca riscul generat de situatia imprevizibild sa nu fie unul pe care debitorul 1-a
asumat Tn mod rezonabil sau care sa se regaseasca printre riscurile contractuale convenite.

De asemenea, gestionarea riscurilor In cadrul contractelor poate fi realizatd si prin

inserarea unor clauze specifice, cum ar fi clauzele de denuntare unilaterald sau clauzele de



reevaluare a pretului, care pot contribui la mentinerea echilibrului contractual in fata unor
schimbari neasteptate.

Astfel, impreviziunea reprezintd un domeniu vital al dreptului civil, in care echilibrul
dintre parti si capacitatea de adaptare la schimbadrile circumstantelor sunt fundamentale
pentru buna functionare a relatiilor contractuale.

Impreviziunea contractuald este supusd evaludrii instantei de judecata si poate duce la
reajustarea sau incetarea contractului in cazul in care conditiile sunt indeplinite. Diverse
solutii au fost propuse in literatura de specialitate, inclusiv desfiintarea, suspendarea sau
revizuirea contractului.

In contextul tranzactiilor comerciale internationale, relatiile contractuale sunt mai putin
restrictive si pot beneficia de clauze de adaptare pentru a face fatd evenimentelor
neprevazute. Clauza de hardship, reprezentand o exceptie la principiul fortei obligatorii a
contractului, este frecvent Intalnita si permite adaptarea contractului in situatii de dezechilibru
semnificativ.

Structura clauzei de hardship include conditiile evenimentelor, efectele acestora asupra
contractului si mecanismul de constatare si aplicare a clauzei. Evenimentele de hardship
trebuie sd fie imprevizibile, exterioare vointei partilor si sd creeze un dezechilibru
semnificativ. Efectele acestor evenimente pot fi atenuate prin reajustarea contractului, iar
mecanismul de constatare si aplicare poate implica notificdri si negocieri intre parti sau
interventia unui arbitru.

Contrar contractelor civile, contractele administrative sunt caracterizate de implicarea
unei autoritati publice si de scopul de a servi interesul public sau de a furniza un serviciu in
folosul comunitatii. In plus, autoritatea are dreptul de a rezilia sau modifica unilateral
contractul in cazul schimbdrii circumstantelor initiale, iar litigiile sunt solutionate de
instantele de contencios administrativ.

Teoria impreviziunii in dreptul administrativ are doud aspecte importante: specificul
contractelor administrative si originea aparitiei ei, influentate reciproc de practicile
autoritatilor administrative si de doctrina franceza a Consiliului de Stat. Aceasta se bazeaza
pe principiul continuitatii serviciului public si poate implica renegocierea contractului sau
acordarea unei despagubiri pentru partile afectate de schimbarile intervenite.

In ceea ce priveste efectele teoriei impreviziunii, in dreptul administrativ, acestea sunt
diferite fatd de dreptul civil. In timp ce in dreptul civil, impreviziunea poate duce la
renegocierea sau desfiintarea contractului, in dreptul administrativ, se procedeaza la

renegociere si, de reguld, se acordd o despagubire partii defavorizate. De asemenea,



autoritatea administrativa are dreptul de a desfiinta unilateral contractul in interesul public,
oferind o despagubire corespunzatoare.

Desfiintarea contractului administrativ se diferentiaza de cea din dreptul civil prin faptul
cd autoritatea poate desfiinta unilateral contractul in anumite conditii, in timp ce particularul
este limitat la situatiile de imposibilitate obiectiva de realizare a obiectului contractului. De
asemenea, trebuie facuta distinctia intre teoria impreviziunii si teoria "le fait du prince",
aceasta din urma referindu-se la interventia autoritatii publice in modificarea circumstantelor
contractului.

Aplicarea teoriei impreviziunii in dreptul administrativ este justificatd de necesitatile
specifice acestui domeniu, avand in vedere interesul public si scopul servirii acestuia. Totusi,
in contextul actual, incidenta acestei teorii in dreptul administrativ este tot mai redusa, fiind
inlocuitd uneori de prevederi legale sau de clauze contractuale care reglementeaza
consecintele schimbarilor intervenite.

Regulamentul Roma I, adoptat in 2008 si intrat in vigoare in 2009, furnizeaza un cadru
normativ pentru alegerea legii aplicabile in cazul obligatiilor contractuale in interiorul
Uniunii Europene. Acesta are ca scop armonizarea legislatiilor nationale si facilitarea
comertului transfrontalier, oferind predictibilitate si stabilitate In relatiile contractuale.

Regulamentul stabileste reguli privind alegerea legii aplicabile si criterii pentru
determinarea legii in lipsa unei alegeri exprese a partilor. Prin aplicarea aceluiasi drept
national in cadrul UE, se Incurajeaza libera circulatie a bunurilor si serviciilor, contribuind la
buna functionare a pietei interne.

Cu toate acestea, Regulamentul nu afecteaza aplicarea altor dispozitii de drept
comunitar care reglementeaza conflictul de legi in domeniul obligatiilor contractuale.
Dispozitiile legii aplicabile trebuie sa fie concordante cu principiile si obiectivele dreptului
comunitar pentru a asigura libera circulatie a marfurilor si serviciilor in cadrul pietei interne.

Regulamentul Roma I stabileste si raporturi cu alte dispozitii ale dreptului european,
precum Regulamentul Bruxelles I si Regulamentul Roma II. De asemenea, este compatibil cu
conventiile internationale la care statele membre sunt parti, pentru a evita conflicte Intre
legislatiile nationale si internationale.

Astfel, Regulamentul Roma I reprezintd un instrument esential pentru reglementarea
obligatiilor contractuale in UE, contribuind la crearea unui mediu juridic predictibil si coerent
pentru partile implicate 1n contracte transfrontaliere.

Daca analizam aplicarea principiilor subsidiaritatii si proportionalitdtii in adoptarea

Regulamentului Roma I, putem concluziona importanta acestora in contextul integrarii



europene. Preambulul Regulamentului subliniaza cd adoptarea acestuia este o expresie a
principiului subsidiaritatii, argumentand ca obiectivul sdu poate fi mai bine realizat la nivel
comunitar decat la nivelul statelor membre. De asemenea, se aplicda principiul
proportionalitatii, asigurandu-se ca Regulamentul nu depdseste ceea ce este necesar pentru
atingerea scopului sau.

Regulamentul Roma I se aplica obligatiilor contractuale in domeniul civil si comercial,
gestionand legea aplicabild acestor obligatii. Acesta nu defineste explicit notiunile de
"obligatii contractuale" sau de "domeniu civil si comercial", ldsand interpretarea acestora la
jurisprudenta europeand. De asemenea, se concentreaza pe situatiile in care existd un conflict
de legi, adica atunci cand raporturile juridice implica mai multe sisteme de drept.

Totusi, existd si materii care nu intrd in sfera de aplicare a Regulamentului Roma 1.
Acestea includ relatiile de drept public, precum si anumite domenii de drept privat precum
relatiile de familie si anumite aspecte comerciale. Regulamentul exclude, de asemenea,
aspecte de procedura, cum ar fi conventiile de arbitraj si alegerile instantei competente.

Aplicarea in spatiu a Regulamentului este universald, legea desemnata fiind aplicabila
indiferent de statul membru sau de statul tert. Acest aspect subliniaza caracterul obligatoriu al
Regulamentului pentru instantele de judecatd si tribunalele arbitrale, indiferent de legea la
care acesta face trimitere.

Astfel, evidentiem nu doar continutul si aplicarea Regulamentului Roma I, ci si
relevanta si impactul principiilor subsidiaritatii si proportionalitdtii Tn contextul integrarii
europene in domeniul dreptului privat.

Determinarea legii aplicabile contractului reprezintd un proces complex reglementat de
Regulamentul Roma I, care stabileste patru criterii esentiale de localizare obiectivd a
contractului. Aceste criterii sunt utilizate in ordine succesiva si pot influenta modul in care
partile abordeaza alegerea legii aplicabile, In functie de dimensiunea economica si financiara
a contractului.

Regulamentul acordd o importantd deosebitd principiului lex voluntatis, recunoscand
libertatea partilor de a alege legea aplicabila in ceea ce priveste obligatiile contractuale.
Totusi, aceasta libertate poate fi restrictionatd in cazul anumitor tipuri de contracte, cum ar fi
cele de aderentd, unde vointa partilor isi pierde intensitatea.

In practica, vointa partilor poate fi exprimati explicit sau implicit, insd in cazul folosirii
unor clauze standard, alegerea legii aplicabile trebuie acceptatd expres de catre celelalte parti.

Valabilitatea acestei alegeri este evaluatd in functie de legea aleasd si, in caz de nulitate sau



inaplicabilitate, se aplica legea corespunzatoare conform criteriilor stabilite Tn Regulamentul
Roma I.

Mai mult, partile au posibilitatea de a modifica alegerea initiald a legii aplicabile, cu
anumite exceptii, iar aceastd modificare poate avea efecte retroactive asupra contractului.
Este important de remarcat ca, in toate aceste procese, principiul autonomiei vointei partilor
si stabilitatea juridica a contractului rdman aspecte fundamentale, iar instantele trebuie sa
asigure claritate si previzibilitate in aplicarea legii.

In analiza legii aplicabile in cazul contractelor fira alegerea explicitd a partilor, Curtea
de Justitie a Uniunii Europene a clarificat criteriile de legatura in conformitate cu Conventia
Roma I. Principiul general al "celor mai stranse legaturi" este fundamentat pe identificarea
elementului central al contractului si a partii care efectueazd prestatia caracteristica.
Alineatele specifice ale articolului 4 stabilesc criterii pentru diferite tipuri de contracte,
inclusiv pentru contractele privind drepturile reale imobiliare si cele de locatiune.
Regulamentul Roma I extinde domeniul de aplicare si clarifica modalitatile de determinare a
legii aplicabile, aducdnd mai multd coerenta si uniformitate in interpretare. In lipsa aplicarii
criteriilor specifice, se recurge la principiul "lex loci executionis", iar in cazurile ambigue, se
aplica legea tarii cu care contractul are legdturi mai stranse. Clauza opt-out necesitd o
constatare clara si fard echivoc a legdturii mai stranse cu o alta tara, asigurand astfel coerenta
in aplicare. Interpretarea si aplicarea acestor criterii pot varia, iar consultarea unui avocat
specializat este esentiald pentru evitarea disputelor legale.

In ceea ce priveste contractele de vanzare-cumpirare de bunuri, se evidentiaza criteriul
lex venditoris pentru determinarea legii aplicabile, cu mentiunea cd existd exceptii pentru
contractele incheiate cu consumatorii. Pentru contractele de vanzare-cumparare de bunuri la
licitatie, legea aplicabild este determinatd de locatia licitatiei, atunci cdnd aceasta poate fi
stabilitd. Interpretarea notiunii de "vanzare de bunuri" este discutatd in contextul
Regulamentului Roma I, cu referire la definitiile si practicile relevante.

In ceea ce priveste contractele de transport de marfuri, se observd o continuitate intre
prevederile Regulamentului Roma I si Conventia de la Roma in ceea ce priveste legea
aplicabild. Articolul 4 alineatul (4) din ambele documente stabileste ca, in absenta unei legi
alese de parti, legea aplicabild este de obicei legea tarii in care se afld sediul social sau
resedinta obisnuitd a transportatorului sau subcontractantului. Se subliniaza ca aceasta
dispozitie acopera diverse tipuri de contracte care implica transportul de marfuri, asigurand

uniformitate 1n aplicarea regulilor de drept international privat.



Decizia Curtii de Justitie a Uniunii Europene in cauza C-133/08 a clarificat
interpretarea dispozitiilor referitoare la legea aplicabild in cazul contractelor pentru curse
charter si a evidentiat importanta analizei obiectului principal al contractului pentru
determinarea aplicabilitatii normelor legale relevante.

In ceea ce priveste contractele de transport de marfuri, Regulamentul Roma I ofera
partilor posibilitatea de a alege legea aplicabila, dar in lipsa unei alegeri, legea tarii unde isi
are sediul transportatorul este cea relevantd, dacad existd o conexiune directd intre locul de
incarcare, livrare sau resedinta expeditorului si acea tard. Pentru contractele de transport de
pasageri, partile au optiunea de a alege legea aplicabila dintr-o serie de criterii, iar in lipsa
acestei alegeri, legea tarii unde pasagerul isi are resedinta obisnuita este relevanta, cu conditia
ca locul de plecare sau sosire sd fie in aceeasi tard. Existd si o clauza de opt-out in cazul in
care circumstantele contractului sugereaza o legaturd mai stransd cu o altd tard decat cea
mentionata.

In ceea ce priveste contractele cu consumatorii, regulile sunt concepute pentru a proteja
interesele acestora. Astfel, legea aplicabild este de obicei cea a tarii in care consumatorul 1si
are resedinta obisnuita, cu conditia ca profesionistul sa indeplineascd anumite criterii, cum ar
fi desfasurarea activitatii sale comerciale n aceeasi tard sau directionarea activitatilor cétre
aceasta. Prin aceste reguli, se urmareste reducerea costurilor legate de litigii si adaptarea la
noile realitati ale comertului electronic, asigurdnd in acelasi timp o protectie
nediscriminatorie $i extinsd a consumatorilor.

In conformitate cu articolul 6 alineatul (1), partile pot alege legea aplicabild a unui
contract, cu conditia sa respecte cerintele stabilite In acest text si sa fie in concordantd cu
prevederile articolului 3. Cu toate acestea, este important sa subliniem ca aceasta alegere nu
poate afecta drepturile de protectie acordate consumatorului prin dispozitii pe care nu le poate
renunta printr-o intelegere contractuald, in conformitate cu legea care ar fi fost aplicabild in
absenta unei alegeri.

Prin urmare, determinarea daca un contract intrd sub incidenta dispozitiilor din articolul
6 este esentiald, chiar si atunci cind partile au ales deja legea aplicabild, deoarece se aplica
principiul dublei precautii. Conform acestui articol, alegerea facutd de parti nu este valabila
dacd ar putea compromite protectia de care consumatorul ar beneficia in tara sa de resedinta
obisnuita. Astfel, alegerea legii aplicabile trebuie sa asigure acestui consumator protectia
adecvata, fari a se limita doar la acest aspect. In plus, instanta nu trebuie si compare legea
aleasd cu legea care ar fi fost aplicabilda in tara consumatorului, ci sd analizeze situatia

juridica specifica a acestuia in contextul cazului si problemei legale in discutie.



Astfel, in cadrul aceluiasi contract, poate exista aplicarea simultand a legii din tara
consumatorului si a legii alese de acesta, in functie de problema legald specifica ridicata.

Existd mai multe exceptii la aplicarea articolului 6 din Regulamentul (CE) nr. 593/2008
(Roma I), asa cum este mentionat in alineatul (4) al acestuia. Aceste exceptii includ:

Contractele de prestare de servicii in temeiul cdrora serviciile sunt prestate
consumatorului exclusiv intr-o altd tara decat cea In care acesta isi are resedinta obisnuita.
Aceastd exceptie se aplica situatiilor in care consumatorul primeste servicii 1n alta tara decat
cea de resedintd obisnuitd, iar regulile de conflict de legi din Roma I nu se aplica 1n aceste
cazuri.

Contractele de transport, cu exceptia contractelor privind pachetele de servicii turistice.
Aceastd exceptie se aplica contractelor de transport, cu exceptia celor care se referd la
pachetele de servicii turistice conform Directivei 90/314/CEE.

Aceste exceptii sunt concepute pentru a stabili reguli specifice pentru anumite tipuri de
contracte sau situatii, cu scopul de a asigura o coerentd si predictibilitate mai mari In
aplicarea legii in cadrul Uniunii Europene.

Este important sa se mentioneze ca exceptia privind contractele de transport este
justificatd de natura speciald a acestor contracte si de existenta unor dispozitii specifice care
oferd un nivel adecvat de protectie pentru pasageri. Astfel, pentru aceste contracte, sunt
stabilite reguli specifice privind responsabilitatea transportatorilor si drepturile pasagerilor
pentru a asigura protectia adecvatd a consumatorilor.

In ceea ce priveste extinderea domeniului de aplicare al Regulamentului Roma I pentru
a include toate tipurile de contracte cu consumatorii, aceasta a avut ca scop simplificarea si
armonizarea regulilor in cadrul Uniunii Europene, facilitand astfel comertul transfrontalier.

Pentru a evita conflictele de legi in cadrul contractelor incheiate in sistemele
multilaterale, trebuie sa se asigure ca legislatia din tara de resedinta a consumatorului nu intra
in conflict cu regulile aplicabile acestor contracte.

Aceste exceptii si clarificari sunt esentiale pentru a asigura o aplicare corectd si
eficientd a regulilor in cadrul Uniunii Europene, garantand in acelasi timp protectia si
drepturile consumatorilor.

Pentru contractele de asigurare, legea aplicabila este determinata in functie de mai multi
factori, inclusiv locul unde se afla riscul asigurat, rezidenta obisnuita a titularului politei sau
locul desfasuririi activitatii comerciale sau profesionale a acestuia. In absenta unei alegeri
clare a legii aplicabile de cétre parti, se aplica legea tarii in care asigurdtorul isi are rezidenta

obisnuita sau legea térii In care se afla riscul asigurat.



Pentru contractele individuale de munca, legea aplicabild poate fi aleasa de cétre parti,
dar aceasta alegere nu poate afecta nivelul de protectie conferit angajatului de catre
dispozitiile imperative ale legii. In absenta unei alegeri de lege, contractul este reglementat de
legea tarii in care angajatul 1si desfasoara in mod obisnuit activitatea sau de legea tarii in care
are loc activitatea respectiva.

Regulile de determinare a legii aplicabile in lipsa unei alegeri clare sunt stabilite pentru
a asigura o baza clard pentru contractele individuale de munca si pentru a lua in considerare
circumstantele specifice care pot interveni in situatii transnationale.

In ceea ce priveste valabilitatea formei contractelor si actelor juridice unilaterale,
aceasta este determinatd de respectarea cerintelor legale de formd impuse de legea care
guverneaza contractul pe fond, legea tarii in care au fost incheiate sau legea tarii in care
partile sau autorul actului aveau resedinta obisnuitd la momentul Incheierii acestora.

Cedarea creantelor este un concept amplu care acoperd diverse forme de transfer si
garantare a creantelor, inclusiv transferul simplu, transferul cu titlu de garantie si constituirea
unor drepturi de gaj. Aceasta permite transferul drepturilor si obligatiilor rezultate din creanta
catre un tert, care devine noul creditor si dobandeste dreptul de a solicita executarea
obligatiilor datorate de debitor. Legea aplicabild in cadrul cedarii de creantd sau subrogarii
conventionale este determinata conform regulilor de drept international privat prevazute in
Regulamentul nr. 593/2008.

In cazul subrogirii legale, legea care reglementeazi obligatia tertului de a inlocui
creditorul este cruciald pentru determinarea drepturilor si obligatiilor acestor parti implicate
in raporturile contractuale. Astfel, legea aplicabila obligatiilor tertului va stabili dacd acesta
poate actiona in numele creditorului si poate exercita drepturile acestuia fatd de debitor.

In cazul obligatiilor cu pluralitate de debitori, legea care guverneazi obligatia
debitorului va influenta dreptul acestuia de a se indrepta impotriva celorlalti debitori solidari
pentru a obtine recuperarea creantei respective. De asemenea, In lipsa unui acord specific
intre parti, regulile si conditiile compensatiei sunt stabilite in conformitate cu legea care
guverneaza obligatia pentru care se solicitd compensarea.

In ceea ce priveste sarcina probei, mijloacele de proba utilizate pentru demonstrarea
valabilitatii si continutului contractului sau actului juridic trebuie sa fie admisibile conform
legii instantei competente sau a legii aplicabile. Astfel, partile pot folosi orice mijloace legale
pentru a dovedi validitatea si continutul contractului sau actului juridic in cadrul unui proces

judiciar.



In cadrul Capitolului III se analizeazi componenta juridica si economici a relatiei dintre
contract si fiscalitate in ordinea juridicad nationald. Evolutia contractului este strans legata de
transformarea rolului statului si de extinderea functiilor acestuia. Contractul devine un
instrument fundamental pe masura ce statul isi mareste nevoia de resurse financiare pentru a-
si acoperi cheltuielile. Fiscalitatea, in viziunea juridica, se refera la totalitatea reglementarilor
privind instituirea si functionarea sistemului de impozitare, taxare si contributii obligatorii
citre fondurile financiare administrate de autorititile publice. In contrast, din perspectiva
economicd, fiscalitatea este consideratd un ansamblu de procese economice legate de
colectarea si distributia resurselor financiare catre stat, in vederea acoperirii nevoilor publice.
Astfel, fiscalitatea joaca un rol esential in relatiile juridice si economice dintre stat si
contribuabili.

Fiscalitatea si contractul sunt doud institutii complexe si interconectate. Intelegerea lor
este esentiala pentru analiza si gestionarea eficientd a relatiilor fiscale si contractuale. Politica
fiscala si fiscalitatea au un impact semnificativ asupra economiei si societatii in ansamblu,
influentand comportamentul economic si social al indivizilor si al intreprinderilor. Astfel,
intelegerea mecanismelor fiscale si a relatiillor lor cu contractul este cruciald pentru
dezvoltarea si functionarea unei societati moderne si echitabile.

Este important sa subliniem ca, desi fiscalitatea este adesea perceputd ca o constrangere
publicad, necesara pentru finantarea serviciilor publice, modul in care este perceputd si
implementatd poate varia in functie de politica fiscald a fiecdrui stat si de nivelul de
dezvoltare economica si sociald. Astfel, gestionarea eficientd a fiscalittii si a contractelor
este esentiala pentru promovarea cresterii economice $i a coeziunii sociale intr-o societate.

In concluzie, relatia dintre contract si fiscalitate este una complexa si interdependenti,
care necesitd o abordare integrata si o intelegere profunda a aspectelor juridice, economice si
sociale implicate. Prin gestionarea eficientd a acestor aspecte, statul poate asigura o
distributie echitabild a resurselor si poate promova dezvoltarea economica si sociala durabila
in cadrul societatii.

Fiscalitatea este parte integranta a complexitatii problemelor financiare. Este esential sa
intelegem ca fiscalitatea nu poate fi analizata izolat, ci trebuie examinata in contextul general
al politicii financiare si al problemelor financiare existente.

Conceptul de fiscalitate in cadrul unei societati umane implica reglementarea proceselor
prin care statul colecteaza resurse financiare de la cetateni si agentii economici, pentru a le
utiliza in satisfacerea nevoilor publice. Fiscalitatea nu se rezumd doar la colectarea de

venituri pentru stat, ci reprezintd si o unealtd prin care guvernele isi pot atinge obiectivele



macroeconomice, influentdnd comportamentul economic al agentilor economici si orientand
dezvoltarea economica.

Prin intermediul functiilor de alocare, redistribuire si stabilizare, fiscalitatea contribuie
la distribuirea eficientd a resurselor si la echilibrarea inegalitatilor sociale si economice.
Totodatd, impactul fiscalitdtii poate influenta cresterea economicd, de exemplu, prin
descurajarea ofertei de munca sau a investitiilor.

Un sistem fiscal bine conceput poate stimula dezvoltarea economica, prin finantarea
serviciilor publice, investitii in infrastructurd si sprijinirea inovatiei. Cu toate acestea,
utilizarea ineficienta a instrumentelor fiscale poate genera distorsiuni economice si inechitati
sociale.

Astfel, pentru a maximiza impactul pozitiv al fiscalitatii asupra cresterii economice si
pentru a asigura un echilibru intre nevoile financiare ale statului si stimularea activitatii
economice, este esentiald o proiectare si implementare atentd a politicii fiscale. Participarea
cetatenilor si reprezentantilor lor in procesul decizional poate contribui la asigurarea unei
alocatii adecvate a resurselor si la mentinerea echilibrului macroeconomic.

Deciziile publice in tarile europene, cu accent pe cele scandinave, Marea Britanie,
Franta si Germania, au fost diversificate in adoptarea politicilor fiscale si economice pentru a
aborda inegalitatile sociale si a stimula anumite aspecte ale economiei, precum piata
imobiliard si investitiile financiare. Principalele aspecte includ impozitarea progresiva,
stimularea pietei imobiliare, promovarea economisirii si investitiilor, protectia sociala si
promovarea familiei. Fiecare tara are propriile politici fiscale, adaptate la obiectivele
guvernului, avand ca scop crearea unui mediu economic echitabil si sprijinirea aspectelor
cheie ale vieti1 economice 1 sociale.

Prin impozitarea progresiva, se urmareste redistribuirea veniturilor si reducerea
inegalitdtilor sociale, in timp ce politicile de stimulare a pietei imobiliare si a investitiilor
financiare sunt menite sa sustind cresterea economicd si sa dezvolte sectorul respectiv.
Politicile sociale si de sprijinire a familiei contribuie la protejarea celor mai vulnerabili
membri ai societdtii si la promovarea echilibrului intre viata profesionald si cea personalda
pentru parinti.

Fiscalitatea progresiva implicd o contributie mai mare din partea persoanelor cu venituri
mai mari, ceea ce poate influenta deciziile economice, incurajand investitiile si economisirea.
De asemenea, politicile fiscale pot influenta si nivelul contractdrilor economice, avand un
impact asupra disponibilitatii resurselor pentru Incheierea de contracte si accesarea bunurilor

si serviciilor.



Stabilitatea economicd, nivelul de trai si disponibilitatea resurselor influenteaza
dobanzile la care un stat se imprumuta, iar politicile fiscale pot fi utilizate pentru a regla
aceste costuri si pentru a promova stabilitatea economica si cresterea durabila.

Prin intermediul contractelor fiscale, statul poate stimula ocuparea fortei de munca,
controla preturile si influenta balanta de plati externe pentru a promova cresterea economica.
De asemenea, fiscalitatea poate fi utilizatd pentru a indemna, descuraja si stabili
comportamentele economice dorite in economie.

Fiscalitatea si dinamica contractelor economice sunt strans legate, iar politicile fiscale
pot fi utilizate pentru a gestiona schimbarile economice si pentru a promova stabilitatea si
cresterea economicd. Acestea pot fi adaptate la specificul fiecarei tari, avand in vedere
obiectivele si nevoile individuale ale guvernului si ale societatii.

In mod obisnuit, politica fiscald se adapteaza in functie de stadiul ciclului economic,
recurgand la reduceri ale impozitelor si cresteri ale cheltuielilor publice in perioadele de
recesiune si aplicand masuri fiscale opuse in timpul perioadelor de supracerere. Acestea au ca
scop stimularea sau descurajarea consumului si investitiilor, sustinerea cererii agregate si
controlul inflatiei.

In ceea ce priveste protectia mediului, fiscalitatea este utilizati pentru a corecta
imperfectiunile pietei si pentru a promova productia si consumul durabil. De exemplu, taxele
ridicate pentru autovehiculele poluante pot reduce emisiile si stimula adoptarea vehiculelor
mai eficiente energetic.

De asemenea, fiscalitatea poate fi folositd pentru a subventiona produse cu importanta
sociala sau cu costuri mari, pentru a stimula productia si pentru a reduce preturile de vanzare.

Un sistem fiscal eficient trebuie sd fie echitabil, eficace in colectarea veniturilor si sa
incurajeze cresterea economicd si dezvoltarea durabild. Prin intermediul politicii fiscale,
statul poate influenta comportamentul economic al cetatenilor si al intreprinderilor,
promovand investitiile si gestionand deficitul bugetar.

Resursele financiare ale unui stat, esentiale pentru sustinerea cheltuielilor publice,
provin in principal din prelevari fiscale, incluzand impozite, taxe si contributii sociale platite
de cetateni si Intreprinderi. Impozitele, cum ar fi cele pe salarii, profit sau proprietate, sunt
percepute 1n functie de venituri sau alte criterii specifice. Taxele sunt achitate pentru servicii
sau activitati specifice, iar contributiile sociale sunt plati pentru asigurarile sociale.

Alte surse de finantare includ imprumuturile guvernamentale si vanzarea de active
publice. Autoritatile fiscale si de buget colecteaza si administreaza aceste resurse pentru a le

aloca in diverse domenii si proiecte publice.



Presiunea fiscald, exprimata ca procent din PIB, reflectd raportul dintre prelevarile
fiscale si veniturile economice. Aceasta poate influenta comportamentul economic si poate
afecta cresterea si investitiile. Cu toate acestea, un nivel optim al fiscalitatii depinde de
caracteristicile economice si sociale specifice ale fiecarui stat.

Factorii precum numarul de contribuabili, materia impozabila si inflatia pot influenta
nivelul fiscalitatii. Evaluarea corecta a acestui nivel necesitd luarea in considerare a acestor
factori si a politicilor fiscale adoptate.

Facilitatile fiscale, acordate pentru donatii sau pentru sectoare strategice, pot influenta
presiunea fiscald si distributia sarcinii fiscale intre diferitele grupuri sociale si economice.
Analiza ratei fiscalitatii la nivel social poate ajuta la intelegerea impactului politicilor fiscale
asupra echitatii sociale si poate contribui la dezvoltarea unor politici mai eficiente si mai
echitabile.

Presiunea fiscala resimtitd de agentii economici poate varia in functie de dimensiunea
economica a contractelor si poate afecta performanta si activitatea lor economica. Evaluarea
acestei presiuni fiscale poate oferi o perspectiva asupra impactului fiscal asupra sectorului
privat.

Existd diverse modalitati in care dimensiunea economica a contractelor poate influenta
presiunea fiscala asupra entitatilor juridice. Una dintre aceste modalitdti este prin impozitele
si taxele proportionale, care pot creste odata cu valoarea contractului, determinand o presiune
fiscala mai mare. Apoi, existd limitari si facilitdti fiscale care se aplicd in functie de
dimensiunea economicd a contractelor, influentand presiunea fiscald printr-o varietate de
praguri si conditii. In plus, contractele mari pot implica o complexitate sporita in ceea ce
priveste obligatiile de raportare si conformitate fiscala, generind costuri administrative
suplimentare si, implicit, o presiune fiscald crescuta.

In ceea ce priveste platile obligatorii, este de subliniat varietatea taxelor si impozitelor
care afecteaza resursele financiare ale unei firme, inclusiv impozitul pe profit, contributiile la
fondurile de asigurari sociale si impozitele locale. Totusi, este important de remarcat cd unele
dintre aceste prelevari fiscale sunt intermediare, fiind recuperate ulterior de la consumatori,
ceea ce complicd evaluarea ratei fiscale la nivelul unei entitati juridice.

Pentru a calcula corect rata fiscalitdtii, apare necesitatea unei distinctii clare Intre
prelevarile fiscale directe suportate efectiv de cétre entitate si cele care sunt intermediare in
colectarea prelevarilor fiscale din veniturile altor persoane. Aceasta distinctie include

impozitele directe platite de firma, precum si impozitele indirecte sau cele rezultate din



contracte, care sunt retinute si transmise statului, dar nu sunt efectiv suportate de catre
entitatea juridica.

Prin analiza detaliatd a acestor aspecte, teza aduce o contributie semnificativa in
intelegerea interactiunii dintre dimensiunea economicd a contractelor si presiunea fiscala
asupra entitdtilor juridice, oferind perspective relevante pentru practicienii din domeniul
fiscal si cercetatorii din domeniu.

Integrarea Romaniei in Uniunea Europeand necesitd o crestere economica continud si
sustenabild pentru a reduce decalajele economice si sociale fatd de celelalte state membre.
Pentru a atinge acest obiectiv, sunt necesare masuri si politici economice si sociale adecvate,
inclusiv investitii in infrastructurd, stimularea investitiilor strdine, dezvoltarea resurselor
umane, sustinerea sectoarelor cheie si cooperarea regionala.

Investitiile in infrastructurd sunt esentiale pentru sprijinirea dezvoltdrii economice,
facilitand mobilitatea bunurilor, serviciilor si persoanelor intre Romania si celelalte state
membre. De asemenea, stimularea investitiilor strdine prin promovarea unui mediu de afaceri
stabil si atractiv poate aduce tehnologie noua, capital si know-how, contribuind la cresterea
economica si crearea de locuri de munca.

Dezvoltarea resurselor umane prin promovarea educatiei si formarii profesionale este
esentiald pentru o economie sdnatoasd si competitivd. Sustinerea sectoarelor cheie, precum
agricultura, turismul, tehnologia informatiei si industria manufacturiera, poate stimula
cresterea economica si crearea de locuri de munca.

Colaborarea in cadrul UE si utilizarea fondurilor si programelor de cooperare regionala
pot sprijini dezvoltarea economica si sociala a Roméaniei. Implementarea politicii si masurilor
adecvate este esentiald pentru asigurarea unei dezvoltdri sustenabile si echilibrate, in
conformitate cu valorile si obiectivele UE.

Analiza cresterii economice, productiei, inflatiei si rolul politicilor economice se
bazeazd pe conceptele de cerere agregatd si ofertd agregatd. Aceste concepte explica
fluctuatiile PIB-ului si nivelul preturilor si sunt esentiale pentru intelegerea dinamicii
economice si a interactiunii dintre politica economica si performanta economica.

Cererea agregata reprezintd suma cheltuielilor efectuate in economie, inclusiv consumul
gospodariilor, investitiile, cheltuielile guvernamentale si exporturile nete. O crestere a cererii
agregate poate stimula productia si PIB-ul.

Oferta agregata reprezinta cantitatea totala de bunuri si servicii pe care producatorii sunt
dispusi sa o furnizeze la un anumit nivel de preturi. O crestere a ofertei agregate poate duce la

scaderea preturilor si la cresterea productiei.



Politica economica joaca un rol fundamental in gestionarea cererii agregate si ofertei
agregate prin intermediul politicii fiscale, monetare si structurale. Prin interventii adecvate,
guvernul poate influenta nivelul cheltuielilor, investitiilor si ratei dobanzii, contribuind la
stimularea cresterii economice si mentinerea stabilitdtii macroeconomice.

Utilizarea modelului cerere agregata - oferta agregatd ofera o perspectiva asupra
evolutiei economice, fluctuatiilor PIB-ului si nivelului preturilor, precum si asupra
interactiunii dintre politica economica si performanta economica. Este esential ca guvernele
sd implementeze politici eficiente pentru a stimula cresterea economicd si a promova
bunastarea sociald in cadrul UE.

Deflatorul PIB este un instrument important, utilizat pentru monitorizarea inflatiei si
evaluarea performantei economice. Acesta poate influenta contractele prin clauze de ajustare
a preturilor si evaluarea contractelor in termeni reali, avand impactul sdu 1n contextul general
al economiei.

IPPI masoara evolutia preturilor in sectorul industrial si poate influenta contractele prin
clauze de ajustare a preturilor si evaluarea contractelor in acest context specific.

Indicele de volum al PIB oferd o perspectivd asupra cresterii economice in termeni
reali, iar relatia sa cu contractele poate fi inteleasa prin impactul pe care il are asupra
volumului de productie si vanzarilor in economie.

IAPC, un indicator cheie al inflatiei in zona euro, poate influenta contractele prin
schimbarile preturilor bunurilor si serviciilor incluse, iar contractele, la randul lor, pot afecta
comportamentul de consum si preturile, influentand astfel IAPC.

Pe langa aceste aspecte tehnice, teza analizeaza evolutia economica post-aderare la UE,
evidentiind cresterea constantd a PIB-ului si fluctuatiile ratei inflatiei, influentate de diverse
factori precum criza economica globala.

De asemenea, se remarcd impactul pozitiv al aderarii la UE asupra economiei
romanesti, inclusiv cresterea investitiilor strdine si a relatiilor comerciale, dar se subliniaza ca
evolutia economica este influentatd de o gama larga de factori, nu doar de aderarea la UE sau
de numarul de contracte.

Astfel, teza propune o abordare complexda si holistica a relatiei dintre indicatorii
macroeconomici si contracte, in lumina contextului specific al economiei romanesti si al
integrarii sale in Uniunea Europeana.

De asemenea, analizdnd impactul integrarii Romaniei in Uniunea Europeand asupra

evolutiei economice si sociale in perioada 2006-2022, se constata ca procesul de integrare a



adus atat provocari, cat si oportunitati pentru Romania, influentdnd diverse aspecte ale
societdtii si economiei sale.

Observatiile arata cd numarul somerilor a cunoscut fluctuatii in aceastd perioada, fiind
influentat de factori precum evolutia economica, politica de ocupare a fortei de munca si alte
aspecte specifice. Eforturile de aliniere la standardele europene au impus reforme structurale
si politici economice si sociale, cu scopul de a stimula cresterea economica si ocuparea fortei
de munca.

Cresterea economicd a Romaniei a fost semnificativa, reducand decalajele fata de alte
state membre UE, insd nivelul de trai si PIB-ul per capita raman sub media europeana.
Aderarea la UE a adus oportunitati de convergentd, insa eforturile de reducere a decalajelor
economice si sociale trebuie sa continue.

Analiza comparativa aratd variatii semnificative intre statele membre UE in ceea ce
priveste PIB-ul per capita, reflectand diferente economice si structurale. Aceste discrepante
subliniaza importanta promovarii convergentei economice si a reducerii decalajelor regionale
prin politici si programe dedicate.

In plus, speranta de viata si varsta standard de pensionare sunt aspecte importante ale
evolutiei sociale In contextul integrarii europene, iar imbunatatirea acestora necesitd actiuni
coordonate in diverse domenii, inclusiv sandtate, educatie si infrastructura.

Astfel, integrarea in Uniunea Europeana a reprezentat pentru Roméania o oportunitate de
dezvoltare si convergentd economicd, insd eforturile de reducere a decalajelor si de
imbunatatire a nivelului de trai rfdman prioritare in agenda nationald pentru a asigura beneficii
durabile pentru societatea romaneasca.

Stagiul minim de cotizare pentru pensie este de 15 ani, iar varsta legald de pensionare
variazd in functie de tard. Raportul "Pensions at a Glance" al OCDE furnizeaza date
comparative relevante pentru aceste sisteme. Unele tari permit pensia anticipata, iar varsta de
pensionare efectiva poate fi influentatd de mai multi factori, inclusiv de speranta de viata. De
exemplu, Norvegia si Islanda au varste de pensionare mai mari si sperante de viatd mai lungi
decat Romania, ceea ce inseamnd ca cetdtenii lor pot beneficia de mai multi ani de pensie.
Ajustarea varstei de pensionare in functie de evolutia sperantei de viatd si consultarea cu
partile interesate sunt recomandate pentru asigurarea unui echilibru intre sustenabilitatea
sistemelor de pensii si nevoile individuale.

Deficitul bugetar general consolidat reprezintd discrepanta dintre veniturile si
cheltuielile bugetului consolidat, fiind un indicator crucial in analiza dezechilibrului dintre

resursele si nevoile sectorului public. Acest deficit apare atunci cand cheltuielile depasesc



veniturile, reflectand nivelul de dependentd al guvernului de imprumuturi sau finantare
externd. Pe de alta parte, un surplus bugetar se inregistreaza atunci cand veniturile depasesc
cheltuielile, contribuind la reducerea datoriei publice sau formarea unui fond de rezerva.

Analiza deficitului bugetar este fundamentald pentru evaluarea sanatatii financiare a
statului si pentru monitorizarea sustenabilitdtii fiscale. Dezechilibrele bugetare pot afecta
stabilitatea economicd, avand consecinte asupra inflatiei, ratelor dobanzilor si altor variabile
economice cheie. Prin urmare, gestionarea prudenta a deficitului bugetar este esentiald pentru
asigurarea unei baze financiare solide si a unui climat economic stabil.

Scaderea numarului de contracte neexecutate poate contribui la aparitia deficitului
bugetar prin reducerea veniturilor anticipate pentru bugetul de stat. Aceasta poate fi cauzata
de o descrestere a investitiilor publice, incertitudini economice sau politice, sau o Incetinire a
activitatii economice, determindnd o scadere a cererii de servicii guvernamentale.

Bugetul de stat reprezintd instrumentul prin care se repartizeaza resursele financiare
pentru indeplinirea obiectivelor politicii economice si sociale. Veniturile bugetului de stat
provin din contractele incheiate intre persoane fizice si juridice, inclusiv impozite, taxe,
contributii sociale, amenzi, dobanzi si alte incasari.

Evolutia indicatorilor bugetari sintetici in perioada 2019-2021 aratd o usoard scadere a
deficitului bugetar in 2021, determinatd de reducerea cheltuielilor totale. Aceasta sugereaza
politici de consolidare fiscald sau ajustdri ale cheltuielilor pentru asigurarea sustenabilitdtii
financiare.

In ceea ce priveste veniturile, acestea sunt generate in principal de impozite, taxe si
contributii sociale, iar relatia dintre numarul de contracte si veniturile fiscale este influentata
de politica fiscala, structura economica si alte factori. Este esential ca managementul fiscal si
planificarea bugetard sa monitorizeze cu atentie executia contractelor pentru a identifica si
aborda potentialele probleme care ar putea afecta veniturile bugetare.

In concluzie, gestionarea deficitului bugetar si a veniturilor fiscale reprezinti aspecte
esentiale ale politicilor economice, necesitind o abordare atentd si strategica pentru
asigurarea unei stabilitdti financiare si economice durabile.

Se analizeazd importanta contractelor de constituire a cheltuielilor bugetare in
gestionarea resurselor financiare ale unui stat si impactul lor asupra dimensiunii economice si
sociale a unei tari. Aceste contracte guverneaza alocarea bugetului catre diverse sectoare,
cum ar fi educatia, sdnatatea si asistenta sociald, si au o serie de componente si implicari

specifice.



In ceea ce priveste dimensiunea economica, contractele de cheltuieli bugetare pot
influenta performanta economicd pe termen lung prin promovarea cresterii economice $i a
investitiilor in sectoare cheie. De exemplu, investitiile in educatie si sdnatate pot conduce la o
fortd de muncad mai calificata si la reducerea cheltuielilor pe termen lung prin prevenirea
bolilor. Alocarea eficientd a resurselor bugetare poate, de asemenea, stimula investitiile
private si poate crea un climat favorabil pentru afaceri.

In ceea ce priveste dimensiunea sociala, contractele de cheltuieli bugetare pot reduce
inegalitdtile sociale si sprijini coeziunea sociald prin alocarea resurselor catre asistenta
sociald, ajutoare pentru somaj si pensii. Asigurarea protectiei sociale pentru categoriile
vulnerabile si a sprijinului temporar pentru cei fard loc de munca sunt aspecte importante ale
acestor contracte.

Mai mult, teza analizeaza si impactul TVA-ului asupra intreprinderilor, evidentiind
costurile directe, de gestionare si de trezorerie asociate acestei taxe. Costurile directe includ
cheltuieli specifice legate de colectarea si administrarea TVA-ului, in timp ce costurile de
gestionare implica eforturi administrative si contabile suplimentare. Costurile de trezorerie
apar din diferenta de timp intre platile de TVA la intrare si colectarea TVA la iesire, afectand
lichiditatea financiara a Intreprinderii.

Gestionarea eficientd a contractelor de cheltuieli bugetare si a taxelor precum TVA-ul
este esentiald pentru asigurarea unei dezvoltari economice si sociale durabile si echitabile
intr-o tara.

In cadrul dimensiunii sociale a contractului, costurile de trezorerie pot influenta
capacitatea unei Intreprinderi de a-si respecta angajamentele sociale si responsabilitatile fata
de diverse parti interesate. Gestionarea eficientd a fluxului de numerar si a resurselor
financiare este cruciald pentru evitarea dificultatilor in investitii, inovare si programe sociale
pentru angajati si pentru mentinerea relatiilor stabile cu furnizorii si partenerii de afaceri.

In ceea ce priveste dimensiunea economici, gestionarea debitelor si creditelor de TVA
are un impact semnificativ asupra fluxului de numerar al intreprinderii. Intarzierile in
inregistrarea si recuperarea TVA-ului pot afecta lichiditatea si disponibilitatea de fonduri,
influentand astfel capacitatea de investitii si plati catre furnizori.

Pentru a gestiona eficient impactul TVA-ului asupra tranzactiilor comerciale si a
costului de trezorerie, iIntreprinderile pot adopta strategii precum accelerarea rotatiei
stocurilor si Tmbunatatirea gestiondrii creantelor. Aceste strategii pot contribui la reducerea

cheltuielilor suplimentare si la mentinerea unei lichiditati adecvate.



In plus, analizand impactul TVA-ului asupra costului de achizitie si rezultatului
contabil, se evidentiaza riscul unei cresteri a costurilor si a asimildrii intreprinderii cu un
consumator final, cu posibile repercusiuni asupra rentabilitatii si profitabilitatii.

Gestionarea eficienta a TVA-ului si a costurilor asociate este esentiald pentru
mentinerea echilibrului financiar si a contributiei sociale adecvate in cadrul contractului. Prin
adoptarea unor strategii adecvate si respectarea legislatiei fiscale, intreprinderile pot
minimiza impactul negativ asupra activitdtii lor si pot asigura stabilitatea si sustenabilitatea
pe termen lung.

Modificarea soldurilor intermediare de gestiune este influentatd de cresterea
cheltuielilor de exploatare, inclusiv a TVA-ului nedeductibil, reducand astfel marja
comerciala si afectand rezultatele financiare ale intreprinderii. TVA-ul nedeductibil poate
duce la diminuarea valorii adaugate si la o scadere a performantei financiare. Cunoasterea
pragului de rentabilitate si a intervalului de sigurantd este cruciald pentru gestionarea
riscurilor si luarea deciziilor informate. Impactul TVA-ului asupra cheltuielilor poate afecta
pragul de rentabilitate si intervalul de siguranta, influentand astfel dimensiunea economica si
sociald a contractului. Monitorizarea constanta a ratei curente si a ratei rapide este esentiala
pentru evaluarea situatiei financiare si luarea masurilor corective. TVA-ul are un impact
semnificativ asupra economiei, contribuind la veniturile bugetare si fiind un instrument fiscal
eficient. Implementarea TVA-ului in diverse tdri a reprezentat un moment important in
reforma fiscala globald, inclusiv in Romania, contribuind la simplificarea si eficientizarea
sistemului fiscal si la asigurarea unor venituri suficiente pentru bugetul de stat.

Contractul de vanzare este o componentd esentiala a relatiilor comerciale si economice,
avand un impact semnificativ asupra sistemului fiscal. Aceste contracte sunt extrem de
variate si complexe, iar analiza lor necesita luarea in considerare a numerosi factori juridici si
economici.

In ceea ce priveste aspectele fiscale, contractul de vanzare poate influenta impozitele
platite atat de vanzator, cit si de cumpardtor. De exemplu, vanzatorul poate fi supus
impozitului pe venit sau impozitului pe profit, in functie de natura tranzactiei si de legislatia
locala. In acelasi timp, cumpariatorul poate fi obligat si declare tranzactia in declaratia sa de
impozit pe venit, in special in cazul achizitiilor de bunuri de valoare semnificativa.

De asemenea, contractul de vanzare poate afecta si TVA-ul si alte impozite indirecte,
iar reglementarile Tn acest sens sufera modificari constante.

In contextul vanzirilor comerciale, contractele pot varia de la tranzactii simple si

standardizate la acorduri extrem de complexe, care implica sume mari de bani si afecteaza



echilibrul financiar al companiilor implicate. Este esential ca partile sa acorde o atentie
deosebita elaborarii si gestionarii acestor contracte pentru a asigura o desfasurare eficienta si
echitabild a tranzactiilor comerciale.

Contractul de vanzare-cumpdrare internationald, in pofida similaritatilor sale cu
contractele de drept comun, prezintd caracteristici distincte care derivda din natura sa
internationald si pot implica reguli si norme speciale. In primul rand, acesta este un contract
exclusiv comercial, supus unui regim juridic specific, si cuprinde elemente de extraneitate,
fiind incheiat intre parti din state diferite. Aplicarea unei legi uniforme asupra vanzarii
internationale este determinatd de criterii precum transportul marfurilor intre state, locul
ofertei si acceptarii sau locul livrarii marfurilor. Acest aspect poate conduce la supunerea
contractului legilor a doua sau mai multor sisteme de drept, generand astfel probleme privind
legea aplicabila.

In ceea ce priveste legea aplicabild, aceasta guverneazi interpretarea si valabilitatea
contractului, drepturile si obligatiile partilor, inclusiv aspecte precum formarea contractului si
modalitatile de platd. Legea aplicabilad poate fi stabilitd prin acordul partilor sau determinata
conform regulilor de drept international privat. Conventia ONU privind contractele de
vanzare internationald de marfuri ofera un cadru uniform de reglementare la nivel
international si se aplicd in situatii in care partile sunt din state diferite.

Valabilitatea unui contract de vanzare-cumparare comerciald este determinatd de
conditii esentiale precum consimtdmantul liber al partilor, capacitatea acestora de a incheia
un contract, existenta unui obiect licit si determinat, precum si a unei cauze legale. Incilcarea
acestor conditii poate duce la nulitatea contractului. Capacitatea partilor este un aspect
esential, iar incapacitatea poate fi determinata de normele generale sau de interdictii speciale,
precum cele legate de minori sau de persoanele incapabile.

Incheierea unui contract de vanzare-cumpérare comerciald necesiti un acord de vointi
clar si neechivoc al partilor, care poate fi exprimat prin intermediul unei oferte si al unei
acceptari sau prin promisiuni unilaterale sau bilaterale de vanzare. Respectarea acestor
conditii este esentiala pentru validitatea contractului si pentru a evita posibilele contestatii sau
anuldri ulterioare. Astfel, contractul de vanzare-cumparare comerciald, in conformitate cu
regulile si normele sale specifice, reprezinta un instrument esential in mediul international
pentru realizarea tranzactiilor comerciale in mod legal si transparent.

In concluzie, contractul de vanzare este un element central al activititii economice si

comerciale, avand implicatii semnificative asupra sistemului fiscal si a relatiilor comerciale.



Este esential sa se inteleaga si sa se gestioneze cu atentie toate aspectele legale si economice
implicate pentru a asigura o desfdsurare corecta si transparenta a tranzactiilor.

Schimbul, prezent inca din cele mai vechi timpuri, reprezintd o forma fundamentala de
manifestare a contractului, conform Codului Civil. Acesta implica transmiterea de bunuri sau
servicii Intre parti, fiecare fiind atat vanzdtor, cat si cumpardtor in cadrul tranzactiei.
Flexibilitatea dreptului comercial permite aplicarea dispozitiilor privind vanzarea si in cazul
schimburilor, cu implicatii fiscale semnificative, cum ar fi taxele pe valoarea adaugata si
impozitele pe venit.

Contractul de furnizare, definit de Codul Civil, presupune furnizarea bunurilor sau
serviciilor in schimbul unei plati si este supus regulilor fiscale locale. Implicari fiscale
similare sunt prezente si in cazul contractului de report, in care titlurile valorice sunt vandute
temporar cu optiunea de a le recumpara ulterior la un pret prestabilit.

Contractul de locatiune, reglementat de art. 1777-1850 din Codul Civil, este un acord
prin care un proprietar (locator) isi pune bunul la dispozitia unei alte parti (locatar) in
schimbul unei sume de bani (chirie), pentru o anumita perioada. Chiria poate consta in bani
sau alte prestatii, iar contractele pot fi structurate in diverse moduri, avand implicatii fiscale
pentru ambele parti.

Locatarul trebuie sa declare venitul din chirie si sd plateascd impozit conform legislatiei
fiscale aplicabile, beneficiind totodatd de deduceri pentru cheltuielile legate de inchiriere.
Locatorul, in calitate de platitor de TVA, trebuie sd colecteze si sa plateascd TVA-ul
corespunzator.

In ceea ce priveste contractul de antreprizi, antreprenorul se obligi si execute o lucrare
sau sd presteze un serviciu pentru beneficiar in schimbul unei sume de bani, pastrandu-si
independenta financiara. Implicatiile fiscale ale acestui tip de contract sunt importante pentru
ambele parti: antreprenorul trebuie sd plateasca impozit pe venitul obtinut, iar beneficiarul
trebuie sa fie constient de obligatiile fiscale ale antreprenorului.

Contractul de societate, definit de Art. 1881 din Codul civil, reprezinta un angajament
legal intre membrii unei societdti comerciale, stabilind drepturile si obligatiile acestora.
Acesta reglementeaza aspecte precum capitalul social, modul de administrare, impartirea
profiturilor si pierderilor, si procedurile de dizolvare. Importanta societdtilor comerciale in
economia modernd rezida In capacitatea lor de a mobiliza resurse financiare si umane pentru
atingerea obiectivelor economice si sociale.

Societdtile comerciale pot varia in functie de dimensiunea lor economicd, inclusiv

IMM-uri si companii multinationale, fiecare avand roluri distincte in dezvoltarea economica



si sociald. In timp ce IMM-urile pot beneficia de limitarea raspunderii personale a
proprietarilor si de acces la finantare suplimentard, companiile mari pot gestiona portofoliul
lor diversificat de afaceri si pot optimiza structura fiscala.

Aspectele fiscale ale societdtilor comerciale sunt esentiale, cu implicatii asupra
activitatii si guvernantei acestora. Acestea includ impozitele pe profit, TVA-ul si taxele de
inregistrare, cu necesitatea de a tine evidentele financiare in mod transparent si de a respecta
termenele de plata cétre stat pentru a evita penalitatile.

Contractul de transport, conform Art. 1955 din Codul civil, este un angajament legal
intre un transportator si un expeditor pentru a transporta bunuri sau persoane n schimbul unei
plati. Analiza economica si fiscald a acestui contract evidentiazd aspecte cheie legate de
transportator, obiectul transportului, pretul si plata, si termenii si locatiile transportului.

Impozitarea contractelor de transport poate include TVA, accize si impozit pe venit, cu
reguli specifice pentru fiecare. Este important ca partile implicate sa aiba cunostinte clare
despre sistemele fiscale aplicabile si sa respecte reglementarile pentru a evita sanctiunile
ulterioare.

Contractul de mandat, definit de Art. 2009 din Codul civil, este un acord prin care o
parte, numitd mandatar, actioneaza in numele celeilalte parti, numitd mandant. Implicatiile
fiscale ale mandatului includ obligatia mandantului de a plati remuneratia convenitd in avans
mandatarului, indiferent de circumstantele care afecteazd executarea mandatului.

Contractele de agentie, intermediere, depozit si Imprumut reprezintd instrumente
juridice esentiale in relatiile comerciale si civile, fiecare avand caracteristici distincte si
implicand responsabilitati specifice pentru partile implicate.

Contractul de agentie, definit in conformitate cu Art. 2072 din Codul Civil, stabileste
relatia dintre comitent si agent, cu scopul de a negocia sau chiar incheia contracte in numele
comitentului, cu remuneratie si In baza unor regiuni determinate. Acesta implica
intermedierea intre parti, cu respectarea clara a diferentierii dintre agent si mandant.

In ceea ce priveste fiscalitatea, contractele de agentie pot fi supuse unor impozite
variate, in functie de legislatia statului in care sunt incheiate, iar remuneratia agentului poate
fi tratata diferit in diverse tari, fiind necesara o atentie speciala in acest sens.

Contractul de intermediere, reglementat in Codul Civil, presupune angajamentul
intermediarului de a facilita incheierea unui contract intre doud sau mai multe parti.
Intermediarul poate fi remunerat pentru serviciile sale prin diverse mijloace financiare, iar

responsabilitatile si impozitele asociate intermedierei pot varia In functie de jurisdictie.



Contractul de depozit, definit in Codul Civil, implica pastrarea temporard a unui bun
mobil sau imobil de catre depozitar, cu obligatia de a-l restitui in natura. Exista diverse tipuri
de depozite, cum ar fi depozitul de folosintd si depozitul de consumatie, fiecare avand
particularitatile sale in ceea ce priveste responsabilitatile si implicatiile fiscale.

In ceea ce priveste contractul de imprumut, acesta poate fi de doua tipuri: imprumutul
de folosinta si imprumutul de consumatie. Fiecare implica transferul temporar de bunuri sau
sume de bani intre parti, cu obligatia restituirii in naturd sau echivalent, iar implicatiile fiscale
pot varia in functie de reglementarile locale.

Contractul de cont curent este definit ca un acord Intre parti pentru stabilirea unei relatii
financiare continue, cu deschiderea unui cont la o institutie financiard pentru gestionarea
fondurilor conform termenilor si conditiilor stabilite.

Contractul de asigurare presupune transferul riscului intre asigurat si asigurator, fiind
esential in protectia impotriva unor evenimente neprevazute, iar aspectele fiscale includ
impozitarea veniturilor si deducerea primelor.

Contractul de rentd viagerd implicd transferul unor active in schimbul unor plati
regulate pe durata vietii beneficiarului si poate fi un instrument important in planificarea
financiard, dar impune si anumite obligatii fiscale pentru ambele parti.

Contractul de intretinere se refera la prestatii necesare pentru intretinerea si ingrijirea
unei parti s1 poate implica taxe si impozite pentru furnizorii de servicii si beneficiari in
functie de natura contractului si relatia dintre parti.

Contractele de jocuri de noroc si pariuri reprezintd acorduri intre parti, stabilind regulile
si conditiile pentru parierea sau desfasurarea unor evenimente aleatorii, precum curse sau
meciuri sportive. Aceste contracte sunt supuse unor reguli legale si fiscale specifice, iar
partile implicate ar trebui sa fie constiente de riscurile si obligatiile implicate.

Legislatia din diverse jurisdictii reglementeazd aceste contracte si impune taxe si
impozite specifice. In Romaénia, de exemplu, Ordonanta de urgenti nr. 77/2009 stabileste taxe
speciale pentru operatorii de jocuri de noroc.

Tranzactiile, definite ca acorduri prin care partile previn sau sting un litigiu, au scopul
de a evita costurile si riscurile procedurilor judiciare si de a gasi solutii acceptabile. Acestea
pot fi supuse impozitdrii Tn anumite circumstante, in functie de natura lor si de legislatia
fiscala aplicabila.

In concluzie, intelegerea specificului fiecarui tip de contract si a implicatiilor fiscale
asociate este esentiala pentru partile implicate In aceste tranzactii, cu atentie deosebita

acordata legislatiei si consultarii specialistilor In domeniul fiscal.



Aceste contracte complexe sunt esentiale in gestionarea lichiditdtii si a riscurilor
financiare, iar implicatiile lor fiscale variazd in functie de legislatia locala si de
caracteristicile contractuale. Este fundamental ca partile implicate sa inteleaga si sa respecte
cerintele legale pentru a evita probleme ulterioare.

Evolutia societatii umane a condus la cresterea utilizarii banilor in relatiile sociale si
economice, influentdnd profund contractul si aspectele fiscale ale acestuia. In contextul
modern, contractul si fiscalitatea sunt subiecte vitale si complexe pentru functionarea
societatii, reglementand relatiile intre indivizi, organizatii si stat, avand implicatii profunde la
nivelul Intregii comunitati.

Atat colectivitdtile statale, cat si persoanele fizice si juridice sunt afectate de impactul
contractelor si al fiscalitdtii acestora. Statele trebuie sa reglementeze si sd supravegheze
aceste aspecte pentru a asigura functionarea corectd a economiei si pentru a colecta veniturile
fiscale necesare. In acelasi timp, respectarea obligatiilor contractuale si fiscale este cruciald
pentru evitarea consecintelor negative.

Contractul si fiscalitatea sunt instrumente esentiale care permit societatii sa functioneze
si sd se dezvolte intr-un mod organizat si sustenabil. Acestea contribuie la gestionarea
eficientd a resurselor si la alocarea acestora in directia necesitdtilor colective, sustinand
functionarea institutiilor esentiale ale guvernarii si promovand bunastarea publica.

Fiscalitatea, ca fenomen socio-economic, are trei functii fundamentale: alocare,
redistribuire si stabilizare. Aceste functii sunt cruciale pentru gestionarea economiei si pentru
asigurarea unei dezvoltari economice si sociale durabile.

In Romania, povara fiscald s-a concentrat asupra persoanelor fizice in anii 1990-2018,
cu implicatii asupra gradului de conformare fiscald. Politica fiscald si bugetard sunt esentiale
pentru guvernele din intreaga lume, iar deciziile luate in acest domeniu au impact asupra
proceselor economice si sociale.

Este esential ~ sa se gdseascd un echilibru In ceea ce priveste impozitarea, iar politica
fiscala trebuie sd tind cont de interesele individuale si colective pentru a promova bunastarea
publica. Evaluarea si gestionarea resurselor financiare sunt importante in stabilirea politicii
fiscale si bugetare.

In societatea contemporani, rolul statului in indeplinirea obiectivelor economice si
sociale prin intermediul politicii fiscale si bugetare este subiectul unor abordari diferite.
Principalele modele sunt cel keynesian, care promoveaza interventionismul, si cel neoliberal,

bazat pe doctrina ofertei.



O politica fiscala eficienta implicd un parteneriat solid intre stat si contribuabili, cu
impozite echitabile si stimulente pentru cooperare. In tarile dezvoltate, presiunea fiscala este
mare, cu impozite directe pe venituri si averi avand un rol semnificativ. In schimb, in tirile in
curs de dezvoltare, se bazeazd mai mult pe impozitele indirecte din cauza limitarilor
capacitatii de plata.

Diferentele de dezvoltare economicd se reflectd in nivelul fiscalitatii, cu tarile
dezvoltate colectand o proportie mai mare din PIB prin impozite. In plus, factori precum
institutiile, cadrul legal si atitudinea contribuabililor formeaza sistemul fiscal al unei tari.

In Romania, tranzitia la economia de piata a adus modificari semnificative in fiscalitate.
Politicile fiscale si de raportare au evoluat, iar relaxarea fiscala este folosita pentru stimularea
afacerilor si reducerea economiei informale.

Fiscalitatea internationald este din ce in ce mai importantd, iar analiza financiar-fiscald a
unei companii trebuie sa tind cont de contextul international. Adaptarea la schimbarile
legislative si tehnologice este cruciald pentru gestionarea eficientd a contractelor si a
fiscalitatii.

In concluzie, politicile fiscale trebuie si fie strategice pentru a stimula dezvoltarea
economici si echitatea fiscala. Intr-o lume globalizati, intelegerea si gestionarea adecvata a
dimensiunii economice a contractului si a fiscalitatii sunt esentiale pentru promovarea unei
guverndri economice eficiente si durabile.

Contractul s1 fiscalitatea sunt doua elemente esentiale ale guvernarii si vietii economice
si sociale, avand un impact profund asupra intregii societati. Abordarea acestor aspecte
trebuie sa tind cont de complexitatea si interdependenta lor pentru a promova dezvoltarea si

bunastarea publica.
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